O Tiime

Barometre 2026

¢ FACTURATION ELECTRONIQUE::

OUEN SONT LES CABINETS
DANS LEUR PREPARATION A LA REFORME ?

La réforme de la facturation électronique s’annonce comme lun des chantiers de transformation les plus
structurants pour les entreprises francaises et les cabinets d’expertise comptable. Au-dela de Llobligation
réglementaire, elle rebat les cartes : flux, processus, outils, organisation... tout est concerné.

Alors, ou en sont réellement les cabinets a moins d’un an de U'échéance ?

C’est la question a laquelle tente de répondre cette enquéte menée par Tiime auprés de cabinets d’expertise
comptable utilisateurs de notre solution.

3 PRINCIPAUX PROFILS NOMBRE DE DOSSIERS
AU SEIN DU CABINET
e e e

31,7% 36,7 % 31,6 % 40%
Expert-comptable Collaborateur Responsable de mission 33,3%

associé(e) comptable / chef de groupe

18,3%
TYPE DE CLIENTS MAJORITAIRES 5,6% 5 go,

68,3% £

G
® Moins de 100

@ entre 101 et 500
@ entre 501 et 1 500
Le reste sont des PME, professions libérales, startups et ETI / ® entre 1 501 et 5 000

grands groupes. @ Plus de 5000

ont une clientéle majoritaire de TPE/indépendants

UNE MAJOR‘ITE QUI SE SITUEDANS LES Seuls 18,3% estiment

PREMIERES ETAPES étre “préts ou presque
préts”.

Sensibilisation des équipes 28,3%

La transition apparait
Réflexion / diagnostic 15% donc entamée mais loin

d’étre finalisée, la

Déploiement opérationnel seulement 21,7 % profession avancant a des
rythmes hétérogénes.

ACTIONS DEJA ENGAGEES

Communication/
B sensibilisation équipes g

63,3 %
Formations internes Désignation d’un Mise a jour des
55 % référent procédures
1 40 % 40 %

2 3 3

Les actions plus avancées (accompagnement externe, pilotage structuré) restent plus marginales, méme si

seuls 11,7 % déclarent n’avoir engagé aucune action.

MISE EN OEUVRE OPERATIONNELLE QUEL ASPECTDE LA
REFORME VOUS SEMBLE LE
e Segmentation de la clientele 55% 1 PLUS COMPLEXE ?

° Choix de plateforme 48,3% 2 5 3 3 °/
i (o]

Mise 4 jour des outils 43,3 % 3

©

des cabinets identifient U'e-reporting et les
a Rt etae  Emean a7 %% 4 données de facturation comme laspect le
plus complexe.

UNE COMPREHENSION TRES LIMITEE
DE LA REFORME

M I
Les cabinets jugent la compréhension de leurs clients : o I n s
«  de 25%

Moyenne 43,3%

des clients ont commencé a se

préparer.

A peine 18 % des clients ont une bonne compréhension.

ACTIONS D'ACCOMPAGNEMENT DEJA ENGAGEES
65% 43,3%

Communication clients (newsletters, mailings) Réunions d’information / webinaires

18,3 % des répondants n’ont engagé aucune action.

o des cabinets accordent une importance faible ou modérée a la mise en place de
o solutions de paiement.

PERCEPTION ET REACTIONS DES CLIENTS FACE A LA REFORME

2
Peu concernés 40%

Intéressés mais prudents 33,3%

\ ’ . ’ 0, . ’ . . . , .
Les tres réceptifs ne représentent que 13,3 /o, un niveau équivalent aux inquiets ou réfractaires.

PRINCIPALES ATTENTES DES CLIENTS

€ ¢ Q
38,3 % 20 % N,7 %

Gain de temps / automatisation Meilleure collaboration avec le cabinet Tracabilité et conformité

PRINCIPALES CRAINTES DES CLIENTS

K o 4 ()
65 % 61,7 % 53,3 % 48,3 %
Controle fiscal accru Changement des habitudes Complexité technique Colits logiciels supplémentaires

‘O PERCEPTION GLOBALE DE LA REFORME

PARLES CABINETS

UNE PERCEPTION LARGEMENT POSITIVE ET CONSTRUCTIVE

@ e
26,7% 46,7%

Trés positive Plutot positive

L'opinion négative est trés minoritaire, inférieure a 5 %.

ETAT D’ESPRIT DES CAPACITE
PROFESSIONNELS D’ACCOMPAGNEMENT ET
OPPORTUNITE STRATEGIQUE
e Curiosité 31,7 %
: 53,3 %
° Confiance 21,7 % 2 '

se situent entre 8 et
¥ Enthousiasme 15 % 3 10/10 en termes de
préparation a

accompagner leurs clients.
a Stress / inquiétude 25 % 4

PERCEPTION GLOBALE DE LA REFORME PAR LES CABINETS

Une opportunité de modernisation a1.7%
r

Une évolution incontournable 23 3%
1

Les deux a la fois 20%

Moins de 12 % y voient une contrainte ou un risque.

Tiime

Envie d’en savoir plus sur la facturation électronique chez Tiime ?

Rendez-vous sur www.tiime.fr

Suivez-nous sur
les réseaux sociaux
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http://www.tiime.fr

